Finanzteil zum Businessplan
FitTrack App GmbH
Erstellt aus dem Planvik-Finanzplan
Hinweis: Die Zahlen stammen aus dem beigefügten Excel-Finanzmodell. Blau markierte Abschnitte in eckigen Klammern ersetzt du durch deine eigene Begründung und löschst die Klammern.
7. Bisherige Entwicklung
Das Unternehmen hat seinen Umsatz von 420.000 € im Jahr 2023 auf 1.650.000 € im Jahr 2025 gesteigert (292,9 % insgesamt). Die Ertragslage stellt sich wie folgt dar:

	Position
	Ist 2023
	Ist 2024
	Ist 2025

	Umsatzerlöse
	420.000 €
	950.000 €
	1.650.000 €

	EBITDA
	-10.000 €
	215.000 €
	485.000 €

	EBITDA-Marge
	-2,4 %
	22,6 %
	29,4 %

	Jahresüberschuss
	-34.000 €
	140.000 €
	339.000 €



Die Planung für 2026 schließt mit geplanten Umsatzerlösen von 1.968.288 € an das letzte Ist-Jahr an (19,3 % gegenüber 2025).
Aktuelle BWA mit Summen- und Saldenliste liegen dem Antrag bei.
[Ergänze hier zwei, drei Sätze zu den wichtigsten Meilensteinen seit Gründung und den Treibern hinter der bisherigen Entwicklung. Zum Beispiel: Seit der Gründung haben wir zwei Gewerbekunden als Rahmenvertragspartner gewonnen und die Werkstattfläche verdoppelt.]
8. Kapitalbedarf und Finanzierung
Gegenstand des Vorhabens: Weiterentwicklung der FitTrack-App und Ausbau des B2B-Geschäfts mit Firmenkunden.
Der Finanzierungsbedarf beträgt insgesamt 830.000 €. Davon werden 730.000 € über Fremdkapital finanziert; 100.000 € werden als Eigenmittel eingebracht.
Mittelverwendung

	Position
	Betrag

	Cloud-Infrastruktur (AWS/Azure Migration)
	92.000 €

	App-Redesign und Backend v3.0
	118.000 €

	Büroumbau & Erweiterung 2. OG
	57.000 €

	Firmenwagen Fuhrpark (1x)
	23.000 €

	KI/ML-Infrastruktur (GPU-Cluster)
	82.000 €

	CRM & ERP System (Salesforce/SAP)
	37.000 €

	Launch-Kampagne und Demo-Equipment
	19.000 €

	Ergonomische Arbeitsplätze (50 Stk)
	26.000 €

	Investitionen gesamt
	454.000 €

	Betriebsmittel und Anlaufphase
	376.000 €

	Kapitalbedarf gesamt
	830.000 €



[Optional: Erläutere die zwei, drei größten Investitionspositionen in je einem Satz.]
Finanzierungsstruktur
Die Finanzierung des Vorhabens setzt sich aus den folgenden neuen Bausteinen zusammen:

	Baustein
	Betrag
	Zins p.a.
	Laufzeit
	Tilgung

	Bankdarlehen
	500.000 €
	4,9 %
	7 Jahre (bis 12/2032)
	Annuität

	KfW ERP-Digitalisierungskredit
	150.000 €
	3,2 %
	5 Jahre (bis 12/2030)
	Annuität

	Betriebsmittelkredit
	80.000 €
	5,2 %
	3 Jahre (bis 12/2028)
	Annuität

	Eigenmittel
	100.000 €
	
	
	

	Summe
	830.000 €
	
	
	



Daneben bestehen 2 laufende Finanzierungen mit einer Restschuld von zusammen 160.000 €. Sie sind im Finanzmodell einzeln mit Tilgungsplan hinterlegt (Blatt Tilgungspläne) und in der Kapitaldienstrechnung unten vollständig berücksichtigt.
[Optional: Begründe kurz Laufzeiten und Tilgungsstruktur, z. B. Laufzeit folgt der Nutzungsdauer der Investition.]
9. Finanzplanung
Rentabilitätsvorschau (Plan-GuV)
Die Umsatzplanung ist von unten hergeleitet: je Umsatzträger aus Preis und Menge, mit einzeln hinterlegten Wachstumsraten. Die größten Umsatzträger im ersten Planjahr sind App-Abos (iOS und Android) mit 344.190 €, Enterprise-Lizenzen B2B mit 279.720 € und In-App-Käufe und Add-ons mit 255.780 €.

	Position
	Plan 2026
	Plan 2027
	Plan 2028

	Umsatzerlöse
	1.968.288 €
	2.318.971 €
	2.625.393 €

	Sonstige betriebliche Erträge
	75.000 €
	0 €
	0 €

	Materialaufwand / Wareneinsatz
	-412.404 €
	-485.880 €
	-550.082 €

	Personalaufwand
	-1.005.218 €
	-1.120.629 €
	-1.213.370 €

	Sonstige betriebliche Aufwendungen
	-385.760 €
	-422.371 €
	-406.934 €

	EBITDA
	239.907 €
	290.091 €
	455.006 €

	Abschreibungen
	-56.575 €
	-94.900 €
	-104.479 €

	Zinsaufwand
	-38.944 €
	-34.395 €
	-27.693 €

	Steuern (30 %)
	-43.317 €
	-48.239 €
	-96.850 €

	Jahresüberschuss
	101.072 €
	112.558 €
	225.984 €



Die Planung ist in allen Planjahren profitabel.
Hinter dem geplanten Wachstum stehen folgende Maßnahmen: Launch der Android-Version und Aufbau eines Inside-Sales-Teams für Firmenkunden.
Liquidität
Der Liquiditätsplan liegt im beigefügten Finanzmodell für das erste Planjahr auf Monatsbasis vor (Blatt Kapitalflussrechnung), einschließlich Umsatzsteuer, Zahlungszielen (30 Tage Forderungslaufzeit, 30 Tage Lieferantenziel) und sämtlicher Tilgungen.
[Optional: Nenne hier deine Liquiditätsreserve oder eine bestehende Kontokorrentlinie.]
Kapitaldienstfähigkeit
Der Kapitaldienst umfasst Zins und Tilgung aller bestehenden und neuen Finanzierungen. Ihm steht der Cashflow vor Kapitaldienst (EBITDA abzüglich Steuern) gegenüber:

	Position
	Plan 2026
	Plan 2027
	Plan 2028

	Cashflow vor Kapitaldienst
	196.590 €
	241.852 €
	358.156 €

	Zinsaufwand
	38.944 €
	34.395 €
	27.693 €

	Tilgung
	72.734 €
	149.246 €
	155.947 €

	Kapitaldienst gesamt
	111.678 €
	183.641 €
	183.641 €

	DSCR (Kapitaldienstdeckung)
	1,8
	1,3
	2,0



Der Kapitaldienst ist in jedem Planjahr aus dem laufenden Geschäft gedeckt; der niedrigste Deckungsgrad der Planperiode beträgt 1,3 im Jahr 2027.
Nach Ende der tilgungsfreien Zeit des Hauptdarlehens steigt die Tilgung; die Deckung bleibt auch danach über 1,0.
Szenarien
Das Finanzmodell enthält eine Szenariorechnung auf dem Blatt Szenarien. Im Worst Case sind 25,0 % weniger Umsatz und 15,0 % höhere Kosten unterstellt, im Best Case 18,0 % mehr Umsatz und 10,0 % niedrigere Kosten.
Gegensteuerung im Worst Case: Die Produkt-Roadmap wird gestreckt und die Marketingausgaben werden an die Neukundenzahlen gekoppelt.
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